Andrew Davids (45)

Wat? “Ik geef sinds drie jaar advies en trainingen op het gebied
van communicatievaardigheden. Het gaat om zaken als con-
flicthantering, acquiaitie en zakelijke presentatie. Zocoach ik
onder meer docenten die in een nitkeringssituatie zitten en die
nueen eigen onderneming beginnen. Ook geef ik les aan twiee
hogescholen.™

Voorgeschiedenis! “Ik heb zeventien jaar bij energiebedrijf
Muon gewerkt. De laatste zeven jaar gafik trainingen en voor-
lichtingowver dunrzame energie, zoalswindkrachten zonnep-
anelen. Ondertussen had ik een Mima-diploma gehaald voor
marketing en pr.”

Reden om voor jezelfte beginnen? “Het waseen
samenloop van omstandigheden. Ikhad altijd al
hetidee dat ik nogiets anderswilde doen. Ik was
veertig en binnen het bedrijf kon ik me niet meer
verder ontwikkelen. Bovendien zou de afdeling naar
Amsterdam worden verplaatst, terwijl ik met mijn
vrouw en twee Kinderen in Arnhem woon.

Met solliciteren kwam ik miet vesl verder.

Mijn leidinggevende bij Muon merkte dat ik

het niet meer naar mijn zin had. Ikvolgde
een loopbaantraject Daar ontdekte ik
datik eipenlijk "anders’ wil werken.
Dus moest ik iets gaan doen wat #o
leuk is dat het niet als werk voelt.

En al mijn vaardigheden wezen in
deze richting, Maar van tevoren had
ik er nooit aan gedacht om zdfstandig
ondernemer te wornden.”™

Geld? “Tk heb heel veel tijd geinves-
teerd, maar nanwelijks geld. Ik werk
vanuit huis en had alleen een pe
nodig. Binnen twee jaarwilde ik in
de gwarte cijfers zitten. Dratis gelakt.
Ik verdien nu meer dan mijnoude inko-
men. Mijn ondernemingsplan had ik
Zelf pernaakt. Vervolgens ben ik naar de
Eamervan Koophandel gestapt.

Diie heeft mij heel goed geholpen.

De papierrompslomp viel in het begin
tepen. Tkwist veel niet ofhet was on-
duidelijk. Gelukkig zijn er veel mensen
die poede raad kunnen geven: de Kamer
van Koophandel, FMNW Zelfstandige

Bondgenoten en het Jong MEB-netwerk. Maar goedadvies van
betrouwbare instellingen of mensen kost wel geld. Toch is het
belangrijkominzicht te hebben en te hondenin de administratie.”

Flanten? *Toenik in 2001 begon stortte de markt voor beurs-
trainingen net in, terwijl ik me daarop had willen richten. Enmijn
onde werkgever ging reorganiseren, terwijl ik ook van die kant
wel watopdrachten had verwacht. Toen heb ik me op reinte-
gratiebedrijven gericht. Ook zette ik zelf op proef workshops
op, waarvoor ik mensen uit het bedrijfsleven uitnodigde.
Datleverde dan weer klanten op. Ik trad op als gastdocent, nam
zelf aan trainingen deel, allemaal om een netwerk op te bot-
wern. Dat is essentieel om klanten binnen te halen.™

Hoe bevalt het? “Het is een manier van leven gewor-
den. Ik werk zo’n zestiguur in de week, vaak s avonds
en in het weekend, de administratie doe ik vaak op

gondag, Ook onder de douche of tijdens het hardlopen
ben ik ermee bezig. Maarals je iets anders mssendoor

doet, bijvoorbeeld op de kinderen letten, voel

je je miet bezwaard. Alles wat je doet, doe je

immers voor jezelf.”

Succest “Toen ik ermee begonlagalles
open. Ik moest mijn ouide baan loslaten
&n ging een onzekere toekomst tegemoet.
Maar devrijheid is me enorm bevallen
enik vod ook voldoening over wat ik heb
bereikt. Het voelt niet als hard wer-
ken. Hetis hed belangrijkom de goede
mensen te ontmoeten, die in je geloven.
Je moet continu in beweging bl ijven.”

Minder leuk? “Als je een opdracht aanneemt,
rit jeeraan vast. En als er iets fout gaat, ben jij de
enige die de verantwoordelijlkheid heeft. Je moet
kunnen inschatten wat je aankunt. o moest ik ooit
gen training in het Engels geven, terwijl ik daarvoor
heel lang peen Engels had gesproken. Daarhij heb ik
miegelf overschat™

Tipt“Kom professionesl over. Dat begintal met een visi-
tekaartje. Als daar een met pen doorgestreept telefoon-
mummer op staat, maakt dat een amateuristische indruk.
Dine dus nietalles op een koopje. Huur bijvoorbeeld een
professionele vormpgever in om een logo te ontwerpen.
Maak eenwebsite die je ook kunt gebruiken als portfolio.”
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